Kommunikation mit

-Faktor

Ganzheitliches Content-Marketing -
Zielgruppen erreichen und Marken
entwickeln

Events & Messestande

Messeauftritte sind ideale Plattformen zur persénlichen Bestands-
kundenpflege & Neukundengewinnung — lhr Live-Kontakt mit lhren
Zielgruppen.

Grundlage fiir einen erfolgreichen Messeauftritt ist eine sorgfaltige
Planung und professionelle, termingerechte Umsetzung des Messe-
standes und aller sonstigen MaRnahmen. Als erfahrene Marketingpro-
fis arbeiten wir bei M3 daran, lhren Stand konsequent auf Ihre Bedarfe
auszurichten, um einen bestmoglichen, messegerechten Austausch
mit Ihren Zielgruppen zu ermoglichen. Ziel dabei ist, Ihre Produkte und
Losungen einladend, dialog- und erlebnisorientiert zu prasentiert.

Auch bei der Planung eines Messeauftritts gilt es die gesamte Custo-
mer Journey der Eingeladenen und Besuchenden zu beriicksichtigen:

e Wie wird wer Gber welchen Kanal auf die Messe hingewiesen
bzw. zu dieser eingeladen?

e Wie wird der Messebesuch kommunikativ und erlebnisreich
gestaltet?

e Wie gestaltet sich durch wen das Nachfassen nach der Messe?

Messestand — Bewertung der Leistung
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Marketing & Kommunikation fiir nach innen und fiir nach auRen — powered by M3-Communication




